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Block 1- Vad ar 4H?

4H ar en barn- och ungdomsorganisation som
finns i hela varlden och riktar sig framst till ald-
rarna 6-25 ar.

4H:s vision ar att alla barn och ungdomar ska ut-
vecklas till engagerade, valmaende och ansvars-
tagande manniskor med respekt for omvarlden.

En engagerad person vagar ifragasatta och ta
stallning, detta genom en naturlig kontakt med
foreningsdemokrati i enlighet med vart forsta H
(Huvud — kunskap). Personen kan ga fran idé
till handling (Hand — fardighet) och ar engage-
rad i sin och sina kompisars fritid. Verksam-
heten ar gjord av och for barn och ungdomar.

Med ansvarstagande menar vi en person som
star for sina handlingar och tidigt far mojlighet
att inga i en styrelse. | gruppen respekteras var-
je individ oavsett kon, social eller kulturell bak-
grund. Detta enligt hjartats H (Hjarta — respekt,
medkansla, empati). Med valmaende menar vi Visionen ska uppnas genom de fyra H:na som
en person som varnar om sin och andras halsai genomsyrar all 4H:s verksamhet.

alla aspekter enligt halsans H (Halsa — sunt lev-

nadssatt).

Block 1- Vad ar 4H-foretag?

4H-féretagen har en lang tradition i 4H:s verk- 4H-féretaget driver du under en kortare
samhet och startade som ett satt att introducera period nar som helst under aret. Ett tips ar att
jordbrukarungdomen till livet som egenforeta- gora det pa sommarlovet, sa att du kan skapa

gare. Idag ser vi det som ett satt att lara ungdo-  dig ditt eget sommarjobb. Du blir tilldelad en
mar ta eget ansvar for ett projekt och aven ett handledare fran 4H som kommer att vara den
satt att visa hur man kan driva ett mindre fore- som féljer upp ditt 4H-foretag.

tag. Samtidigt finns det aven lang erfarenhet
fran att arrangera lager. Darigenom féddes idén
om att kombinera koncepten och skapa ett nytt
koncept riktat till unga entreprendrer.

Ett 4H-féretag drivs inom 4H:s profiler
Hushall, Kultur, Odling och Djur,
Skog och Natur.

Ett 4H-féretag kan vara nastan vad som helst;
du kan lara dig att spela gitarr, klippa gras at

grannen, skota om ditt husdjur eller tillverka Gamla LP-skivor fick nytt liv. | ditt 4H-foretag kan du vara precis
smycken och salja dem. s& kreativ du vill.




Block 1- 4H-foretag passar alla aldrar

Att vara 4H-féretagare ar oerhort
larorikt och gar att anpassa till olika
aldrar. Nar du ar sju ar och driver
ditt forsta 4H-féretag kan du beratta
med ord och bild vad som hander i
ditt 4H-féretag och vad du har lart
dig. Nar du blir aldre kan du bok-
fora dina inkomster och utgifter och

lagga ner mer tid pa 4H-féretaget.

N\

o d Hushall, Kultur, Odling och
omraden Djur, Skog och Natur

Dessa fragor &r bra att fundera éver nér ett 4H-féretag ska startas. Om man jobbar med nagot som
man tycker ar kul kommer man automatiskt vilja utveckla det mer och mer. Det &r en bra bérjan néar
ett 4H-féretag ska startas. Dessa fragor véacker din kreativitet, alltsa din fantasi och skapargléadje!



Block 2- Affarsidé




Block 2- Affarsplan

Nar du ska bestamma vilken inriktning ditt 4H-féretag ska ha kan du fraga dig sjalv:

Vad vill du uppna?
Vad ar din vision?
Vad ar just jag bra pa?

Kanske ar du bra pa att passa barn, odla, pyssla, baka eller vill du kanske utmana
dig sjalv och prova nagot nytt. Nar du har bestamt dig for vad du vill gora ar det bra
att skriva ner affarsidén i en sa kallad affarsplan.

Detta ar forslag pa vad din affarsplan kan innehalla
Affarsplan (rubrik)

Verksamhet
Beskriv verksamheten dvs vad foretaget ska géra med nagra fa ord t.ex. bakning av
semlor, Grasklippning och tradgard , barnpassning

1. Foretagsidé/affarsidé

Sammanfatta med nagra fa ord vad féretagets verksamhet ska besta i. Ange vad som
ar foretagets produkt/tjanst och vad som ar foretagets speciella styrka i konkurrensen
om kunderna?

2. Foretagets omvarld

Kunder
Beskriv kunderna narmare. Ar det speciella kategorier? Beskriv de kundbehov som
foretaget ska tillgodose.

Marknad
Inom vilket geografiskt omrade eller bransch ska produkterna/tjansterna saljas?

Konkurrens
Vilka ar de svaraste konkurrenterna? Vad ar deras respektive styrkor och svagheter?
Om det inte finns konkurrenter —hur |6ser kunderna sitt behov/problem pa annat satt?

(Budgetbilaga)

| nasta block kommer ni att skapa en egen budget for era 4H-foretag. | budgeten re-
dovisar ni forvantade inkomster och utgifter. Denna laggs alltsa till affarsplanen nar
den ar Klar.



Block 3- Ekonomiska begrepp

Forutom att ha en strukturerad plan for foretaget ar en évergripande kontroll pa eko-
nomin det viktigaste. | detta utbildningsblock gar ni igenom grundlaggande kunskap
om foéretagsekonomi. Amnet innehaller manga olika facktermer som ibland kan vara
svara. Darfor gar vi igenom de allra viktigaste nedan.

Nar du driver ditt foretag ar det viktigt att ditt foretag gar jamnt upp och allra helst vill
du ju tjana lite pengar pa ditt foretag. Ekonomi handlar om matematik och vi borjar
med att forklara olika ord som aterkommer nar man pratar om ett féretags ekonomi.

Ekonomi: Ordet kommer fran grekiskan och betyder egentligen "laran om hushallan-
de med resurser i ett tillstdnd av knapphet eller brist”. Betydelsen av knapphet ar att
de resurser man har ar begransade i forhallande till vad man skulle behdva och 6ns-
kar sig. Nar vi pratar ekonomi i ditt 4H-foretag menar vi att det maste finnas tillrackligt
med pengar for att du ska kunna betala inkdp, eventuell lokalhyra med mera.

Inkomst: Pa ordet kan man nastan hoéra vad det betyder. En inkomst ar de pengar
som kommer in till féretaget. Exempelvis kan du salja tomater som du odlat- pengar-
na du far da ar en inkomst.

Utgift: Nar du handlar saker till ditt féretag gar det ut pengar fran foretaget. Du har da
fatt en utgift. Exempelvis kan du behdéva kopa krukor, jord och fron om ditt foretag ar
inriktat pa odling. Fundera garna over vad ditt foretag kan ha for olika slags utgifter.

Bokforing: Bokforingen ar en skriftlig beskrivning av alla ekonomiska handelser i ett
foretag. | den ska det finnas skriftliga bevis sasom fakturor eller kvitton. Dessa kallas
for verifikationer. Bokféringen visar aven hur féretaget mar, om det tjanar eller forlorar
pengar.

Budget: Budgeten ar den plan som du som foretagare satter for foretagets ekonomi.
| den beskrivs exempelvis hur manga kunder foretaget kommer ha ett ar, hur stor in-
komsten for de salda varorna/tjansterna kommer vara, hur stora kostnaderna for det
som foretaget behdver kdpa in och hur stor vinsten férvantas vara.

Budgetexempel

enser (exempelvis mjol, socker, agg och jast)

for 120 kronor. Du star pa en marknad och | |nksp ravaror 120:-
saljer bullar som du har bakat med ingredien-

serna och far in 173 kronor. Forsaljning 173:-

Var ska vi satta de olika summorna och vad blirkvar? | Resultat

Vad betyder det? Varfor ar det bra att ga med vinst?



Block 3- Bolagsformer

Det foretag som du kommer att driva ar en form av ett hobbyféretag och behover
darfor inte registreras men ar det sa att du blir valdigt framgangsrik och borjar tjana
lite mer pengar pa det maste det registreras som ett riktigt féretag. Da kan du valja
pa formerna nedan:

Enskild firma

En enskild firma kan du ha om du som privatperson vill driva ett féretag. Du
ansvarar ensam for allt som du gor i firmans namn. Ett exempel ar om du lanar
pengar fran en bank for att kunna kdpa nagot till firman. Du ar da ensam

ansvarig for att de pengarna betalas tillbaka. Det ar ocksa du som ska betala skatt
pa eventuell vinst.

Handelsbolag (HB)

Ar en vanlig bolagsform om tva eller flera vill starta ett féretag tillsammans. Ett han-
delsbolag ar en egen juridisk person. Det innebar att bolaget kan vara den ena par-
ten i affarer, avtal och liknande. Trots det har agarna ansvaret for eventuella skulder
som bolaget inte har rad att betala. Det ar ocksa agarna som ska betala skatt om
foretaget gar med vinst.

Aktiebolag (AB)

Ett aktiebolag kan agas av en eller flera delagare. Aktiebolaget (forkortas AB) ar en
egen juridisk person och betalar inkomstskatt med 22 procent pa sin vinst.

Den som startar ett aktiebolag maste satsa pengar eller egendom (som bolaget har
nytta av) i bolaget. Detta kallas aktiekapital, ar det egendom sa kallas det for appor-
tegendom, och maste vara minst 50 000 kronor.

Enkla bolag

Nar ni ar tva eller flera personer som avtalar om att samarbeta, men inte har for av-
sikt att bilda ett aktiebolag, handelsbolag eller kommanditbolag, bildar ni istallet ett
enkelt bolag.

Ekonomisk forening

En ekonomisk forening ska framja sina medlemmars ekonomiska intressen

genom ekonomisk verksamhet. Medlemmarna ska delta i verksamheten som konsu-
menter eller andra forbrukare som leverantérermed egen arbetsinsats, eller genom
att utnyttja foreningens tjanster eller liknande.
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Block 3- Marknadsforing
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Hur ska du visa upp ditt 4H-féretag |
Je sa att du far kunder? Har du nagot N A_ 2
"% informationsmaterial? Vad ar din
M slogan? Detta ar viktiga fragor att
stalla sig sjalv som 4H-foretagare.

Var traffar du eller nar din malgrupp? s
Har du t ex barnpassning som affar- ¥ J ) o -
sidé kanske dina foraldrars vanner B R TS '
eller dina grannar ar din malgrupp. : ‘ )
Har du tradgardsskotsel ar det de il Ll . 3
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Block 4- Avtal och overenskommelser
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Vissteydufatt=

Pacta sunt servanda

Ar ett latinskt uttryck som
betyder
”Avtal skall hallas”




Block 4- 4H-foretagspresentation

Nar man presenterar sitt foretag ar det bra att ha kortfattad men grundlaggande information redo.
Genom att sammanfatta vad ni lart er av att skapa en affarsplan, att géra en budget och hur ni mark-
nadsfor er kan ni ganska enkelt satta inop en kortfattad presentation som ni kan anvanda er avi era
kundmoten eller nar ni presenterar er idé for eventuella investerare.

Detta ar forslag till vad presentationen bor innehalla:

- Presentation av foretagsledare
"Hej, mitt namn &r Ella, jag &r nio ar och driver 4H-féretaget "Mera morétter!”

- Presentation om produkt eller tjanst
"I mitt féretag odlar jag morétter fran grunden.”

- Presentation av malgrupp
"Mina kunder &r de ménniskor som gillar hemodlade morétter.”

-Presentation av marknad
*Jag séljer oftast mina moroétter pa marknader.”

- Kort presentation om foretaget ekonomi

"Att odla morétter &r billigt men kréaver énda en liten investering i frén. Sa snart mo-
rétterna &r redo att skérdas kommer alla utgifter att tdckas. Mitt fbretag kommer
definitivt ga med vinst”.

- Framtidsvision
"I framtiden skulle jag vilja odla flera olika sorters grénsaker da jag verkligen tycker
odling &r jétteroligt att halla pa med.”

- Marknadsforing
*Jag marknadsfér mig genom att sétta upp affischer pa anslagstavior och genom att
l&gga lappar i brevliadan hos alla mina grannar.”

- Valfri information som ni tycker ar speciellt bra med ert foretag



Block 5- 4H-foretagsutstallning

Nar ni ska stélla ut ert foretag eller delta pa marknader, massor eller dylikt i framtiden ar det viktigt
att vara val forberedd. Ni kommer att mota kunder och maste se till att ha all information som de kan
tankas behdva.

Fragor att fundera over

- Vad tycker du ar extra viktigt att ha med?
- Vad ar viktigt att saga till kunderna?

- Hur ska du salja din produkt eller tjanst?
- Har du gjort en prislista eller liknande?

Har du inte hunnit tillverka dina produkter fardigt till utstallningen?

Da kan du rita skyltar eller gora marknadsforingsmaterial! Du kan till exempel
gora ett kollage med information om produkterna du téankt salja sa att du kan
presentera detta for dina kunder pa utstéllningen och kanske ta in bestallningar?

Foto: Hallands 4H
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Sammanfatthing s

Anvandbara material att anvanda vid presentation av ditt 4H-foretag

- Affarsplan

- Ritningar/teckningar och andra marknadsféringsmaterial

- Prislistor (om sadana finns)

- Avtal (om ni saljer tjanster till exempel)

- Bestallningsblanketter eller papper for de som ej hunnit gora klart sina produk-
ter eller for de som saljer olika typer av tjanster.

- Ett gott humor
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4H:s vision ar att alla barn och ungdomar ska
utvecklas till engagerade, valmaende och
ansvarstagande manniskor med

respekt for omvariden.
De fyra H:na star for
Huvud, Hjarta, Hand och Halsa.

Materialet ar framtaget av Tanto 4H, Stockholm, genom beviljade projektmedel fran Skandia Idéer
for livet och med stdéd fran Myndigheten for ungdoms- och civilsamhallesfragor (MUCF).

Huvud Hjarta Hand Halsa



